
2018年6月28日発売
（7月5日号）夏号

2017年12月7日発売
（12月14日号）冬号

未来への安心を築くさらに資料請求はがきと文春オンラインでの資料請求受付が付きます。
3社以上で企画成立となります。

タイアップ広告の場合 純広告の場合

４c２pタイアップ

390万円（制作費込み）
通常料金430万円

４c２p純広告

350万円
通常料金370万円

４c１pタイアップ+４c１p純広告

370万円（制作費込み）
通常料金410万円

４c１pタイアップ

200万円（制作費込み）
通常料金225万円

1c１p純広告

100万円
通常料金108万円

４c１p純広告

180万円
通常料金185万円

～10/25：申込締切
～11/1：取材および撮影
11/8：初校ご提出
11/10：初校お戻し

11/20：色校正ご提出
11/22：色校正お戻し
12/7：発売

11/22（JMPAカラー準拠原稿）：校了
12/7：発売

誌 画 展 開

広 告 料 金

案

ス ケ ジ ュ ー ル

第1部 金融特集

広告ページ

※誌面台割は変更になる場合があります。

広告ページ 広告ページ… 記事 扉＋記事読者
アンケート

第2部 相続特集

広告ページ広告ページ広告ページ… 記事 扉＋記事

資料請求
はがき

株式会社文藝春秋 メディア事業一部
TEL.０３-３２８８-６１66  FAX.０３-３２３９-５４８１　http://koukoku.bunshun.co.jp/

（担当：山本 n-yamamoto@bunshun.co.jp）
お問い合わせ

10月25日
（水）

申込締切 「資産運用」と「相続対策」

×

実売部数（総合週刊誌）
13年連続No.1！

読者の男女比
読者の男女比はほぼ半々。
『安心して自宅に持ち帰れる週刊誌』として、
ご夫婦・ご家族で愛読されています。

55%
男性45%

女性

他誌比較
実売で2位以下を10万部以上引き離す
圧倒的な売れ行き

＊銀行、病院等 公共機関に置かれることも多く 
　回読人数は3.2人。約１５０万人に読まれて
　います

431,612部

666,308部

実売部数（ＡＢＣ公査）

発行部数
（2016年1月～12月 ＪＭＰＡ印刷証明付）

銀行サービス、投資信託、ＲＥＩＴ、ＥＴＦ、株取引、ファンドラップ、
金・地金・プラチナ投資、不動産証券化商品、不動産投資、不
動産活用、保険、プライベートバンク、財産コンサルティングなど

各金融機関（信託銀行、証券会社など）、会計事務所、税理士
事務所、不動産、土地活用、相続コンサルティング、Ｍ＆Ａ、事業
継承、非営利団体（ＮＰＯなど）

想定商品・想定クライアント 想定商品・想定クライアント金融
特集

相続
特集

＊各誌の数字は、JMPAマガジンデータ
（16年10月～12月）及び
ABC公査（16年1月～12月）より掲載

資料請求ハガキ ＆
文春オンラインでの

資料請求フォームが無料で
付いてきます！

前回実施時は
1社あたり120～350通超の

抜群のレスポンス！

週刊文春

週刊新潮

週刊現代

日経ビジネス

プレジデント

ＡＥＲＡ

ＪＭＰＡ（なし）

666,308部

492,727部

458,559部

328,417部

88,969部

ＡＢＣ

431,612部

318,484部

263,711部

190,918 部

162,786部

50,455部

グリーン車利用者
が読む雑誌

ランキング1位

医師が読む雑誌
ランキングでも

一般誌1位

金融・相続
特集

金融・相続特集は、
『週刊文春』と『文春オンライン』の

両方で展開いたします。発行部数
666,308部

月間PV

UU
2000万

600万

WEBと雑誌が連動！

資料請求

~

TOPページ

「雑誌の資料請求ハガキ」と「文春オンライン上の資料請求フォーム」の両方から資料請求を受け付けます。
特集の編集ページ、資料請求フォームを無償で設置した

うえで、ご協賛各社様は、タイアップ記事を
文春オンラインへ転載（別途50万円）することが可能です。

初めてレコメンドエンジンを導入 さらに良質なターゲットに記事を拡散！

~

下部バナーに
企画アンケート＆

資料請求への
リンクを用意

（画面はイメージです）

金融・相続に
関心のある
ターゲットを

他サイトから誘導

資料請求ページに

資産運用・相続に関心があるターゲットに絞ったレコメンドエンジンにて、外部誘導の
買い付けを行い、文春オンラインの「金融・相続特集」のアクセス数増大を図ります。

MONEY

FINANCE

他のウェブサイト

特集ページ

~

応募フォームへ

資料請求ページ
ネイティブ
広告枠から



前回のアンケート結果より抜粋

前回のアンケート結果より抜粋

預貯金以外で現在運用している金融商品・サービス、
今後利用してみたい金融商品・サービス

現在の住まい

年齢

　『週刊文春』は昨年、完売を続出し、総合週刊誌の中では13年連続実売部数No.1をキープ。いま日本を動かすメディアとして
注目度No.1の雑誌です。金融特集は2006年から17回、相続特集は2012年から9回展開してまいりました。資産運用や相続に対する
関心も年々高まっており、前回も1000件を超える資料請求が寄せられました。今年1月にスタートした『文春オンライン』での資料
請求フォームも、反響増につながっています。
　先行きの見通しにくい経済・金融環境が続くなかで、資産運用や相続対策に対するニーズが高まっており、信頼できる情報を多くの
読者が求めています。本企画では特集の冒頭でファイナンシャルプランナーから資産運用のポイントや賢い相続の仕方など、老後まで
見据えたマネープランを指南。その直後で広告展開が可能です。また、『文春オンライン』への転載も可能です（オプション）。ぜひこの
機会に貴社の広報宣伝活動の一環としてご活用賜りますようお願い申し上げます。

現在運用している金融商品・サービス
今後利用してみたい金融商品・サービス 

現在加入している保険
今後加入したいと思う保険

読者の年齢は３０～７０代と幅広いですが、金融・相続特集に
資料請求された方は５０代以上が約8割でした。

特集の導入には資産運用や相続に関するFPからのアドバイスを掲載。その後、広告ページへと続きます。（ページ構成は変更になる可能性があります。）

第1部 金融特集第2部 相続特集

現在相続に関して
知識を得たり
相談をしているかどうか

現在の資産額

企画趣旨

約6割以上の読者が１,０００万円以上の資産を持ち
5,０００万以上の資産を持つ読者も約2割。
約１０万人の富裕層に訴求できます。

40歳未満 5.7％NA 3.0％

40代
8.2％

60代
31.4％

50代
20.1％

70歳以上
31.6％

一戸建て
持ち家
66.5％

約８割の読者が持ち家（一戸建て・分譲マンション）を所有しています。
NA 0.5%

分譲マンション
13.2％

賃貸（戸建・
マンション・アパート）
15.6％

社宅 2.1％
その他 2.1％

金 融 特 集
外貨建て生命保険の活用についてメリット＆デメリット等
を教えて欲しい。
金、銀、プラチナその他の貴金属投資について知りたい。
資産を「つくる」「備える」「のこす」とは、私のこれからの
生活設計に必要な課題です。今年３月に退職後、色々と
検討していましたので、とても参考になりました。
不動産の運用に関心があります。

●

●
●

●

相 続 特 集
相続対策として、賃貸マンションを建設したいと考えています。詳しく知りたいです。
遺言書の書き方について取り上げてほしい。
寄付金控除ということを初めて知りました。
今まであまり意識してなかったが、今度、親と話をしてみたいと思うキッカケに
なった。
相続が争続になると聞いていますが、兄弟関係の争いなど、いろいろなケースを
知りたいです。

●
●
●
●

●

読者からの悩み、リクエストも多数届いています！

医師が
よく読む雑誌

Top5

日経メディカル

n=1568　＊Doctor Media Research2011より

日本医師会雑誌

メディカルトリビューン

週刊文春
メディカル朝日

50％

26％
26％

37％
47％

医師にも「週刊文春」は読まれています。

43.4% 

33.9% 

19.8% 

2.9% 

していない

今はしていないが
何か対策をしたいと
考えている

している

NA

Top５中、
医療系雑誌に肩を並べて
読まれている一般誌は
「週刊文春」だけ！

NA9.6％

1,000万円～
3,000万円未満
26.3％

3,000万円～
5,000万円未満
15.3％

500万円～
1,000万円未満
13.7％

500万円未満
18.9％

タイアップページタイアップページ 編集ページ編集ページ

過 去 事 例

4

現在加入している保険、今後加入したいと思う保険5

1
3

2

6

54.3%

14.8% 13.5%

51.9% 51.9%

20.8%

5.5% 14.9%
1.5%

55.0%

32.4%

5.8%3.5%
4.8%9.1%

7.5%
5.2%

16.1%
4.5%

10.2%
4.5%

22.7% 21.6%

5.7%
18.2%

12.3%

終身
保険

養老
保険

定期
保険

医療・
がん保険

自動車
保険

個人年金
保険

変額年金
保険

こども・
学資保険

介護
保険

認知症
保険

火災
保険

地震
保険

その他

55.3%

33.8%

3.4% 8.4% 2.4%
12.9% 11.4% 13.3%

8.4%

19.9%
23.3% 21.8%

5.9%
10.2% 7.6%

16.3% 14.5%

29.8%

11.0%
6.9%

株式 投資信託 ETF REIT FX 個人向け国債 外貨預金 純金・
プラチナ積立

不動産投資 その他

5,000万円～
1億円未満
11.2％

1億円以上
4.8％

相続に関する基礎的な知識
相続税制改正について

不動産の査定
不動産の活用

金融資産の査定
遺言書・遺言信託

生前贈与
教育資金贈与信託

暦年贈与信託
結婚・子育て資金の一括贈与

不動産小口化商品の活用
二世帯住宅

賃貸住宅経営
賃貸併用住宅
マンション経営
マンション投資

トラブルになりやすいケース
その他

遺産分割の手続き（協議・調停・裁判）･実体験

NPO･福祉団体等への寄付

相続に関して
興味のある事柄

7
52.2% 

21.2% 
19.9% 

12.9% 
5.7% 

21.4% 
22.1% 

4.6% 
4.1% 
3.3% 

9.8% 
2.6% 

4.4% 
4.6% 

2.2% 
2.6% 

4.6% 
3.7% 

17.2% 
5.7% 
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2018年6月28日発売
（7月5日号）夏号

2017年12月7日発売
（12月14日号）冬号
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タイアップ広告の場合 純広告の場合

４c２pタイアップ

390万円（制作費込み）
通常料金430万円

４c２p純広告

350万円
通常料金370万円

４c１pタイアップ+４c１p純広告

370万円（制作費込み）
通常料金410万円

４c１pタイアップ

200万円（制作費込み）
通常料金225万円

1c１p純広告

100万円
通常料金108万円

４c１p純広告

180万円
通常料金185万円

～10/25：申込締切
～11/1：取材および撮影
11/8：初校ご提出
11/10：初校お戻し

11/20：色校正ご提出
11/22：色校正お戻し
12/7：発売

11/22（JMPAカラー準拠原稿）：校了
12/7：発売

誌 画 展 開

広 告 料 金

案

ス ケ ジ ュ ー ル

第1部 金融特集

広告ページ

※誌面台割は変更になる場合があります。

広告ページ 広告ページ… 記事 扉＋記事読者
アンケート

第2部 相続特集

広告ページ広告ページ広告ページ… 記事 扉＋記事

資料請求
はがき

株式会社文藝春秋 メディア事業一部
TEL.０３-３２８８-６１66  FAX.０３-３２３９-５４８１　http://koukoku.bunshun.co.jp/

（担当：山本 n-yamamoto@bunshun.co.jp）
お問い合わせ

10月25日
（水）

申込締切 「資産運用」と「相続対策」

×

実売部数（総合週刊誌）
13年連続No.1！

読者の男女比
読者の男女比はほぼ半々。
『安心して自宅に持ち帰れる週刊誌』として、
ご夫婦・ご家族で愛読されています。

55%
男性45%

女性

他誌比較
実売で2位以下を10万部以上引き離す
圧倒的な売れ行き

＊銀行、病院等 公共機関に置かれることも多く 
　回読人数は3.2人。約１５０万人に読まれて
　います

431,612部

666,308部

実売部数（ＡＢＣ公査）

発行部数
（2016年1月～12月 ＪＭＰＡ印刷証明付）

銀行サービス、投資信託、ＲＥＩＴ、ＥＴＦ、株取引、ファンドラップ、
金・地金・プラチナ投資、不動産証券化商品、不動産投資、不
動産活用、保険、プライベートバンク、財産コンサルティングなど

各金融機関（信託銀行、証券会社など）、会計事務所、税理士
事務所、不動産、土地活用、相続コンサルティング、Ｍ＆Ａ、事業
継承、非営利団体（ＮＰＯなど）

想定商品・想定クライアント 想定商品・想定クライアント金融
特集

相続
特集

＊各誌の数字は、JMPAマガジンデータ
（16年10月～12月）及び
ABC公査（16年1月～12月）より掲載

資料請求ハガキ ＆
文春オンラインでの

資料請求フォームが無料で
付いてきます！

前回実施時は
1社あたり120～350通超の

抜群のレスポンス！

週刊文春

週刊新潮

週刊現代

日経ビジネス

プレジデント

ＡＥＲＡ

ＪＭＰＡ（なし）

666,308部

492,727部

458,559部

328,417部

88,969部

ＡＢＣ

431,612部

318,484部

263,711部

190,918 部

162,786部

50,455部

グリーン車利用者
が読む雑誌

ランキング1位

医師が読む雑誌
ランキングでも

一般誌1位

金融・相続
特集

金融・相続特集は、
『週刊文春』と『文春オンライン』の

両方で展開いたします。発行部数
666,308部

月間PV

UU
2000万

600万

WEBと雑誌が連動！

資料請求

~

TOPページ

「雑誌の資料請求ハガキ」と「文春オンライン上の資料請求フォーム」の両方から資料請求を受け付けます。
特集の編集ページ、資料請求フォームを無償で設置した

うえで、ご協賛各社様は、タイアップ記事を
文春オンラインへ転載（別途50万円）することが可能です。

初めてレコメンドエンジンを導入 さらに良質なターゲットに記事を拡散！

~

下部バナーに
企画アンケート＆

資料請求への
リンクを用意

（画面はイメージです）

金融・相続に
関心のある
ターゲットを

他サイトから誘導

資料請求ページに

資産運用・相続に関心があるターゲットに絞ったレコメンドエンジンにて、外部誘導の
買い付けを行い、文春オンラインの「金融・相続特集」のアクセス数増大を図ります。

MONEY

FINANCE

他のウェブサイト

特集ページ

~

応募フォームへ

資料請求ページ
ネイティブ
広告枠から


